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1. Ý tưởng nghiên cứu: 

Nghiên cứu các yếu tố quyết định đến việc thuê gia công quốc tế cho bộ 

phận nghiên cứu và phát triển (R&D) của doanh nghiệp, đặc biệt là vai trò của 

thương mại. 

 

2. Bối cảnh của nghiên cứu: 

Vấn đề R&D đã được nhiều nhà nghiên cứu phân tích nhưng chưa ai 

nghiên cứu về vai trò của thị trường đối với công ty xuất khẩu và công ty không 

xuất khẩu. 

   Một số nghiên cứu trước đây đã thực hiện phân tích giữa thuê bộ phận 

nghiên cứu và phát triển (R & D) quốc tế và bộ phận nghiên cứu và phát triển (R 

& D) nội bộ (ví dụ như Braga và Willmore năm 1991; Veugelers và Cassiman 

năm 1999). Tuy nhiên những nghiên cứu này không xem xét vai trò của thương 

mại, mà vai trò của thương mại là vấn đề nghiên cứu chính của bài nghiên cứu 

này.  

 

3. Phạm vi nghiên cứu: 

Thực hiện nghiên cứu trên dữ liệu hơn7000 công ty ở Tây Ban Nha các 

năm 2004 và 2005. 

Hai hình thức công t y xuất khẩu và không xuất khẩu. 

Mô hình cạnh tranh độc quyền không đồng nhất 

 

4. Phương pháp nghiên cứu: 

 Trong bài nghiên cứu này tác giả đã sử dụng phương pháp nghiên cứu 

định lượng để nghiên cứu. Cấu trúc của bài này là tác giả trình bày  mô hình lý 

thuyết, từ đó thu thập các dữ liệu, rồi đưa ra phương pháp thực nghiệm, và cuối 

cùng là kết quả thực nghiệm của các ước tính, rồi đi kết luận của bài nghiên cứu. 

 

 



Yếu tố quyết định đến việc thuê R & D quốc tế : Vai trò của Thương Mại 

 

GVHD: TS. Nguyễn Hoàng Bảo  3              Thực hiện : Nhóm 1

4.1 Mô hình lý thuyết: 

 Đầu tiên tác giả phác thảo một mô hình lý thuyết chi tiết và chứng cứ 

được xây dựng mô hình cạnh tranh độc quyền với các công ty không đồng nhất. 

Ở đây các công ty sản xuất có chi phí cận biên thấp hơn so với các đối tác của họ 

sản xuất ít hơn. Sau khi biết mức độ hiệu quả, các công ty có thể thuê ngoài một 

phần hoạt động sáng tạo của họ cho các công ty trong nước hoặc cho các công ty 

trong một quốc gia khác. Để tăng năng suất của công ty nếu là công ty gia công, 

thì nguồn công nghệ được cung cấp bởi nhà cung cấp từ các nước khác là lựa 

chọn tốt nhất, chi phí tổ chức cao hơn so với gia công trong nước. 

  Trong mô hình lý thuyết này, mỗi công ty phải đối mặt với một hạn chế 

tiền mặt trả trước: vào lúc bắt đầu của từng thời kỳ, nó đòi hỏi một ngân hàng để 

tài trợ cho chi phí đầu tư và chi phí cố định. Cả ngân hàng và bên vay thờ ơ với 

rủi ro và chỉ có một khoản nợ được ký kết với ngân hàng. Tác giả cho rằng một 

cú sốc ngoại sinh liên tục có thể buộc các công ty để thoát khỏi thị trường. Nếu 

mặc định công ty, ngân hàng thanh lý công ty, và công ty ngay lập tức ra khỏi 

ngành công nghiệp. Ngân hàng cho công ty, và các vấn đề kinh phí ở một mức lãi 

suất. Ngân hàng chọn mức lãi suất dự kiến để trả nợ từ khoản vay bằng trả nợ các 

khoản vay không rủi ro. Mục tiêu của một công ty bao gồm tối đa hóa lợi nhuận 

các khó khăn. 

 Mô hình kinh tế mở: 

 Tác giả phân tích xem khả năng của gia công cho các công ty xuất khẩu 

hơn các công ty không xuất khẩu, xuất khẩu trên tổng doanh thu trung bình cao 

hơn không xuất khẩu trước khi gia công, do đó chi phí giao dịch cố định liên 

quan đến gia công trở nên tương đối thấp trong tổng doanh thu. Vì vậy xác suất 

của gia công R&D ở nước ngoài cho xuất khẩu cao hơn không xuất khẩu. 

 Mô hình kinh tế mở với ràng buộc tài chính: 

 Hạn chế tài chính có ý nghĩa quan trọng đối với các quyết định công ty. 

Những hạn chế này có thể ảnh hưởng đến mua hàng của một công ty công nghệ. 

Trong phần này, tác giả giới thiệu các hạn chế tài chính trong mô hình, phân biệt 
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ảnh hưởng đối với công ty xuất khẩu và công ty không xuất khẩu. Tác động tiêu 

cực của khó khăn tài chính là khả năng tìm nguồn cung ứng R & D ở nước ngoài 

cho công ty không xuất khẩu cao hơn công ty xuất khẩu. 

 Mô hình kinh tế mở với rò rỉ công nghệ: 

 Các công ty có thể được miễn cưỡng trong việc thuê ngoài vì chúng có thể 

được tiếp xúc với các nhà thầu phụ, đặc biệt là ở các nước yếu kém về quyền sở 

hữu trí tuệ. Tác giả cho rằng nó phụ thuộc vào khả năng giám sát nhà thầu phụ. 

Theo cách đơn giản hóa các giả định trước đó, tác động tiêu cực của sự rò rỉ đến 

lợi nhuận nghiêm trọng hơn cho những Doanh nghiệp xuất khẩu so với Doanh 

nghiệp không xuất khẩu. Khi các Doanh nghiệp quyết định thuê ngoài trên 

phương diện quốc tế, việc thiếu các thông tin là một trở ngại tương đối quan 

trọng hơn cho những Doanh nghiệp xuất khẩu so với Doanh nghiệp không xuất 

khẩu. 

4.2 Chứng minh thực nghiệm: 

Dữ liệu và các biến chính: 

 Để tránh các vấn đề xảy ra đồng thời, một số biến liên quan đến hoạt động 

xuất khẩu được bao gồm với một khoảng trễ thời gian. Các phân tích thực 

nghiệm được tiến hành từ năm 2005, thông tin có được từ 7205 Doanh nghiệp. 

Mỗi Doanh nghiệp này cho biết mua hàng của các dịch vụ R & D từ các Doanh 

nghiệp hoặc tổ chức khác tại các địa điểm nước ngoài. Biến này được chúng tôi 

đo lường vấn đề thuê ngoài R & D. Trong cuộc khảo sát, có 2.759 Doanh nghiệp 

thuê ngoài về vấn đề R & D, 447 trong số đó là ở nước ngoài. Các Doanh nghiệp 

báo cáo tình hình xuất khẩu của họ. Đây chính là biến thiếu hụt về tài chính. 

 Trong cuộc khảo sát, các Doanh nghiệp cũng được hỏi về tầm quan trọng 

của sự thiếu thông tin về công nghệ, sự thiếu thông tin về thị trường là những yếu 

tố cản trở quá trình đổi mới của họ. Tác giả tính toán biến thiếu thông tin cùng 1 

cách như khi tính toán biến thiếu hụt về tài chính. Các biến này tác giả sử dụng 

để đo lường năng lực giám sát nhà thầu phụ của các Doanh nghiệp. Tác giả coi 

thông tin như một phần tài sản có liên quan đến Doanh nghiệp để chống lại sự rò 
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rỉ công nghệ.  

 Phân tích mô tả: 

Trong năm 2005, khoảng một nửa Doanh nghiệp đổi mới liên tục (Những 

Doanh nghiệp tích cực đổi mới chi phí cả hai năm 2004, 2005) đã thực sự giao 

kết với nguồn chi phí cho hoạt động R & D từ bên ngoài. Tuy nhiên, chỉ có tỷ lệ 

phần trăm nhỏ  những Doanh nghiệp này (9,4%) mua hoạt động R & D ở nước 

ngoài. Ở đó cho thấy rằng các Doanh nghiệp xuất khẩu hoạt động thuê nước 

ngoài gần gấp đôi so với Doanh nghiệp không tham gia hoạt động xuất khẩu. Các 

công ty có nguồn thuê ngoài R & D quốc tế sẽ có mức xuất khẩu cao hơn các 

công ty có nguồn thuê ngoài R & D quốc gia và các Doanh nghiệp chỉ hoạt động 

với nguồn chi phí bên trong cho hoạt động R & D. 

Tác giả so sánh tầm quan trọng của sự thiếu hụt tài chính đối với Doanh 

nghiệp theo tình trạng xuất khẩu. Doanh nghiệp không tham gia hoạt động xuất 

khẩu được chú ý nhiều hơn về sự thiếu hụt nguồn lực tài chính so với các Doanh 

nghiệp xuất khẩu. Tuy nhiên, trở ngại này ít liên quan đến các Doanh nghiệp 

không xuất khẩu hơn là các Doanh nghiệp xuất khẩu một khi các Doanh nghiệp 

thuê các công ty gia công ở nước ngoài. Mô hình này phù hợp với mô hình kinh 

tế mở với ràng buộc tài chính. Đặc trưng này cho thấy các Doanh nghiệp không 

xuất khẩu ít phải đối mặt với những hạn chế về tài chính so với các Doanh 

nghiệp xuất khẩu để thuê các công ty gia công ở nước ngoài.  

Chúng ta có thể thấy rằng xuất khẩu chịu ảnh hưởng của việc thiếu thông 

tin hơn phi xuất khẩu. Khi các công ty thuê ngoài quốc tế, xuất khẩu ít quan tâm 

về việc thiếu thông tin hơn phi xuất khẩu. Chú ý rằng thuê R & D ở nước ngoài 

có thể kích thích xuất khẩu, có thể cho phép truy cập vào một mạng lưới công 

nghệ rộng hơn đối với các sản phẩm của công ty đặc thù ở thị trường nước ngoài. 

Tác giả cũng kết hợp của việc thiếu tài chính và thiếu các biến thông tin nhân là 

một biến giả xuất khẩu (tương tác biến) trong hồi quy. Tác giả biểu thị các biến 

này là thiếu tài chính: xuất khẩu, thiếu tài chính: phi xuất khẩu, thiếu thông tin : 

xuất khẩu, và thiếu thông tin: phi xuất khẩu, tương ứng.  
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4.3 Kết quả: 

Các ước tính trước đó có hạn chế là chúng ta không thể phân biệt liệu các 

tác động của khó khăn tài chính và các vấn đề thông tin khác nhau giữa người 

xuất khẩu và phi xuất khẩu. 

4.4 Kết luận: 

Trong bài báo này, tác giả nghiên cứu các yếu tố quyết định của thuê 

ngoài R & D bằng cách phân tích vai trò của thương mại, khó khăn tài chính, và 

thông tin. Tác giả phác thảo một mô hình cạnh tranh độc quyền với các công ty 

không đồng nhất. M ô hình này cho thấy rằng xác suất của thuê R & D ở nước 

ngoài đối với các nhà xuất khẩu cao hơn phi xuất khẩu. Các nhà xuất khẩu có tổn 

thất lớn nếu có rò rỉ công nghệ. Nó làm cho chúng nhạy cảm hơn với thông tin có 

được sẽ giúp giám sát thuê ngoài R & D.  Thuê ngoài R & D đang trở thành một 

nguồn phát triển nhanh chóng của dòng chảy công nghệ có thể làm giảm sự khác 

biệt năng suất giữa các nước. Quyền sở hữu trí tuệ mạnh mẽ hơn có thể gây ra 

xuất khẩu để thuê ngoài R & D quốc tế bởi vì nó có thể làm giảm vấn đề đưa lên 

cao. Tuy nhiên, các nhà phi xuất khẩu sáng tạo có thể yêu cầu vay ưu đãi, trợ 

cấp, hoặc đầu tư từ các tổ chức chuyên ngành tài chính, làm giảm các hạn chế tài 

chính. Một khía cạnh vẫn còn được nghiên cứu là hậu quả của thuê R & D quốc 

tế cho ngành công nghiệp trong nước. Chúng tôi xem đây là một vấn đề quan 

trọng phải được phân tích trong nghiên cứu trong tương lai. 

5. Câu hỏi nghiên cứu: 

 Một số nghiên cứu trước đây đã thực hiện phân tích giữa các thuê R & D 

quốc tế và R & D nội bộ. Tuy nhiên, không nhìn vào vai trò của thương mại, đó 

là câu hỏi nghiên cứu chính của tác giả. 

  Mục tiêu nghiên cứu, tác giả  trình bày các mục tiêu này ở dạng câu phát 

biểu. Sau đó, hình thành các câu hỏi nghiên cứu : mục tiêu nghiên cứu được trình 

bày ở dạng các câu hỏi, rồi tiến hành chuyển  sang các giả thuyết nghiên cứu. 

Các giả thuyết nghiên cứu là câu trả lời cho câu hỏi nghiên cứu. Giả thuyết 

nghiên cứu được suy diễn từ cơ sở lý thuyết (trong nghiên cứu định lượng) được 
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kiểm định bằng dữ liệu để chứng minh trả lời được cho câu hỏi nghiên cứu với 

dữ liệu.  Câu hỏi nghiên cứu và các giả thuyết nghiên cứu phải được thể hiện một 

cách cụ thể và rõ ràng. 

  Về giả thuyết nghiên cứu có thể tiến hành thực nghiệm để thu thập số liệu 

trên thực tế hay không? Có thể xem phương pháp thực nghiệm nào được sử dụng 

(khảo sát, điều tra, bảng câu hỏi hay phỏng vấn) trong nghiên cứu? Phương pháp 

nào dùng để xử lý số liệu được bác bỏ hay chấp nhận giả thuyết nghiên cứu? 

   Trước khi nghiên cứu, tác giả chọn đối tượng sử  dụng bảng điều khiển là 

một cơ sở dữ liệu của các công t y Tây Ban Nha. M ục tiêu nghiên cứu là phác 

thảo một mô hình cạnh tranh độc quyền với các công ty không đồng nhất nơi 

việc thuê thuê R&D bên ngoài làm tăng chi phí giao dịch cố định của một công 

ty cũng như năng suất của nó, từ đó hình thành câu hỏi nghiên cứu cho các yếu tố 

như sau:  

 (1) Có phải xác suất của rhuê  R&D  ở nước ngoài cho xuất khẩu cao hơn 

không xuất khẩu? 

(2) Có phải tác động tiêu cực của khó khăn tài chính là khả năng tìm 

nguồn cung ứng R & D ở nước ngoài cho không xuất khẩu cao hơn xuất khẩu? 

 (3) Khi các Doanh nghiệp quyết định thuê ngoài trên phương diện quốc 

tế, thì việc thiếu các thông tin là một trở ngại tương đối quan trọng hơn cho 

những Doanh nghiệp xuất khẩu so với Doanh nghiệp không xuất khẩu hay 

không? 

6. Đánh gía tài liệu: 

 

7. Thu thập dữ liệ u: 

Để giải thích mối liên hệ giữa thương mại và gia công quốc tế.  

Nghiên cứu các yếu tố quyết định của thuê R & D quốc tế bằng cách phân 

tích vai trò của thương mại, khó khăn tài chính, và thông tin. 

Các nhà nghiên cứu đã phát thảo một mô hình cạnh tranh độc quyền với 

các Công ty và kiểm tra những dự đoán bằng cách sử dụng bảng điều khiển một 



Yếu tố quyết định đến việc thuê R & D quốc tế : Vai trò của Thương Mại 

 

GVHD: TS. Nguyễn Hoàng Bảo  8              Thực hiện : Nhóm 1

cơ sở dữ liệu của khoảng 700 công ty Tây  Ban Nha trong các năm 2004 và 2005 

để đưa ra được bằng chứng t hực nghiệm. K ết quả cho thấy rằng một người xuất 

khẩu đã tăng tần suất của thuê R & D quốc tế hơn một nửa, và họ cũng gặp khó 

khăn là việc hạn chế những thông tin về thị trường hoặc về công nghệ là một trở 

ngại cho việc thuê R&D ở nước ngoài. 
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8. Kết Quả Nghiên Cứu 

Trong nghiên cứu cho thấy rằng các Doanh nghiệp xuất khẩu gần gấp đôi 

hoạt động thuê R & D nước ngoài so với Doanh nghiệp không tham gia hoạt 

động xuất khẩu. 

Về việc so sánh tầm quan trọng của việc thiếu thông tin cho công ty xuất 

khẩu theo tình trạng của nó. Đối với các công ty không thuê R & D quốc tế, 

chúng ta có thể thấy rằng xuất khẩu chịu ảnh hưởng của việc thiếu thông tin hơn 

phi xuất khẩu. Khi các công ty thuê R & D quốc tế, xuất khẩu ít quan tâm về việc 

thiếu thông tin hơn phi xuất khẩu 

Bây giờ chúng ta chuyển sang xem xét các yếu tố quyết định của thuê  

R&D quốc tế tại các cấp độ doanh nghiệp.: 

+ Các  nhà nghiên cứu hiển thị cho các nhà xuất khẩu việc thiếu thông tin 

về công nghệ trên thị trường làm giảm khả năng thuê R & D ở nước ngoài, trong 

khi cho phi xuất khẩu các tác động của biến này là không đáng kể 

+ Việc thiếu tài chính ảnh hưởng đến quyết định thuê R & D ở nước ngoài 
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đối với phi xuất khẩu, hạn chế tài chính dẫn đến sự sụt giảm trong thuê R&D  

quốc tế của phi xuất khẩu và không có t ác dụng vào việc tìm kiếm đối với các 

nhà xuất khẩu. 

Một cách tổng quát: xác suất của thuê R & D ở nước ngoài đối với các 

nhà xuất khẩu cao hơn phi xuất khẩu. Hơn nữa, khó khăn tài chính làm giảm xác 

suất của thuê R&D quốc tế. Hiệu ứng cho phi xuất khẩu quan trọng hơn cho các 

nhà xuất khẩu. 

 

9. Hạn chế của nghiên cứu 

 

Mô hình này chỉ mới sử dụng mẫu nghiên cứu của  7.000 Công ty ở Tây 

Ban Nha, thiếu sự nghiên cứu thực tế từ các nước có nền kinh tế kém phát triển 

hơn hay ở các nước có nền kinh tế phát triển vượt bật, ở những nước này có sự 

khác biệt về chính sách công cộng để thúc đẩy hoạt động thuê R&D quốc tế, và 

tăng cường lợi thế công nghệ của đất nước và có thể khác nhau tùy thuộc vào 

quốc tế của công ty. 

Hạn chế về lĩnh vực nghiên cứu: Một khía cạnh vẫn còn chưa được nghiên 

cứu là hậu quả của thuê R&D quốc tế cho ngành công nghiệp trong nước. 
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TÀI LIỆU THAM KHẢO 

 

 


